
取引あつせん支援

発注企業の『パートナー探し』
受注企業の『販路拡大』をお手伝tヽ します

【展示会】
展示会の開催や全国規模
の専門展示会への出展支
援 (出展料一部補助)を
通じて、販路開拓の機会
を提供します
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お仕事を出したい !!

発注企業登録

「部品の供給先を探したい」

「OOの設備がある企業を紹介して

欲しい」

「新たな協力企業を探したい」

静繊事を聾サ猛―い.1.:

■●業注企―業豊―録
「受注量が励少して困つている」

「 1社依存から脱却し、取引先を増や
したい」

「新規取引先候補として (株)OO企
を紹介して欲しい」

主に製造業を
三―ズにマッ

ますは登録 _

https:/

【商談会】
具体的な発注案件に基づ

く面談形式の「商談会」
を通じて、取引拡大の機
会を提供します

ベースから、御社の受発注
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【企業情報発信】
′ム`社ホームページ上の

『あるある企業情報検索
システム (※掲載料1,∞O
円)』 にて、企業1青報を発
信・ PRします
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【ゐ間い合わせ先】
′ム`益財団法人1奇玉県産業振興公社 取引振興部 取引支援グループ

TELi 048-647-4086 FAXi048-645-3 2 8 6 MAILiassen@sattama― j.or.jp

中小企業の未来を創造する信頼のパー トナー  公益財団法人埼玉県産業振興公社S′P♂


